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周 胸 脚圈 皿
`

— 记南泽县矿 山物资供箱公 司党或部

口 谢玉刚
, `

刘抒贵 王正洪

朋友
,

您看过冲浪竞赛吗 ?冲浪手在汹涌澎

湃的大海中时而跃上浪尖
、

时而疾行谷底
、

时而

凌空翻腾… …南漳县矿山物资供销公司党支部

一班人就像那冲浪人
,

在市场经济的大海里迎

风破浪
,

奋勇前进
。

( 一 )

1 9 9 4 年 2 月湖北省南漳县地矿局系统内

一部分职工没有被组合
,

为了安置他们
,

局党委

决定成立矿山物资供销公司
,

已届不惑之年的

袁光明被任命为该公司党支部书记
、

经理
。

公司

成立时除了 3 间空荡荡的办公室
,

没有一张办

公桌
、

没有二分钱
、

没有一个业务用户
,

被职工

们称为
“

三无公司
” 。

面对困境和市场的激烈竞

争
,

老袁和党支部一班人没有气馁
、

没有退却
,

带领 33 名职工开始了新的创业
。

职工们各人抱着复杂的心情从不同的岗位

走到一起
,

有的害怕被别人瞧不起
,

有的看公司

什么也没有而悲观失望
。

党支部首先组织大家

认真学习邓小平建设有中国特色社会主义理

论
,

用孔繁森
、

昊天祥的先进事迹来激发职工们

的拼搏斗志
,

稳定了大家的情绪
。

紧接着
,

党支

部经过反复讨论决定对内部管理进行大胆改

革
,

公布了 4 条优惠政策
,

鼓励职工停薪留职或

自谋职业
,

先后有 10 名职工办理了停薪留职手

续
。

对剩下的 23 名职工进行再优化
、

再组合
,

成

立 了经销煤炭和磷矿石两大专班
,

实行半独立

核算
。

两个专班成立后
,

比着干
、

争先恐后
,

使业

务迅速得到了发展
。

资本是企业的血液
,

没有它企业将寸步难

行
。

在贷款无门的情况下
,

党支部号召全体职工

想办法
、

出主意
、

自筹资金
。

仅 10 多天的时间
,

就集资 8 万多元
。

袁光明利用原在襄樊工作时

的老关系赊回了 5 万元的货款
。

靠这点钱
,

他们

第一次发出了 10 个车皮 6 00 多吨磷矿石
,

赚了

9 千多元
。

职工们第一次领到了工资
,

也看到了

企业的希望
,

鼓起了闯市场的勇气
,

更增添了对

党支部一班人的信赖
。

(二 )

冲浪竞赛之所以潇洒动人
,

因为那是智慧

的展示
。

他们凭借集体的智慧在市场经济的大

海中顽强拼搏
。

为了开拓本地资源
,

他们积极扶

持矿区群众开发矿山
。

闻坪乡老鸦沟村有丰富

的磷矿石资源
,

但苦于没有资金和技术而得不

到开发
,

守着宝藏过着穷 日子
。

袁光明和副经理

王永强经过实地勘察后帮助他们确定了 2 个采

矿点
,

为了防止乱采乱挖
,

他们又帮助该村建立

了承包责任制
,

并先后支援 1 3 7 0 0 余元的炸药
、

雷管等物资
,

建成了 2 个矿井
,

当年产磷矿石 7

千吨
,

产值达 30 多万元
,

为村民们脱贫致富奔

小康开辟了一条新的道路
。

县地矿系统原只有朱市火车站一个矿石转

运站
,

随着业务的发展
,

已不能满足发运矿石的

需要
。

他们决定在襄樊余家湖火车站开辟新的

转运站
,

这一想法得到了局党组和县政府领导

的赞同
。

袁光明多次找到襄樊铁路局领导汇报

情况
,

因为已有一个转运站
,

加上计划非常紧
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张
,

襄樊局不同意再建一个转运站
,

遇到了困难

后
,

袁光明两次请分管工业的副县长出面做工

作
,

经过艰苦的努力终于获得了批准
,

并争取当

年就列人了铁路运输计划
,

每月分配计划内车

皮 40 个
,

计划外追加车皮 20 个
,

为公司走向大

市场站稳脚跟建起了一个新的桥头堡
。

为开拓市场
,

袁光明和两名副经理
,

奔波在

全国各地
,

风雨兼程
,

挤火车搭便车
,

挤公共汽

车
,

从未多花一分钱
,

有时奔波几夭回到县城
,

下了车疲惫不堪
,

同事们要给他叫个三轮车也

被他谢绝
。

同志们见他实在太辛苦
,

工作又需

要
,

劝他买一辆小车
,

每次都被他
“

一票否决
” 。

1 9 9 6 年 5 月河北井隆磷肥厂因欠货款抵来一

辆
“

双环
”
牌小汽车

,

同志们都劝老袁留下来
,

局

党组也召开专门会议研究决定同意公司 留下

来
,

但最终还是被他以 10 万元的价格悄悄卖

掉
,

用卖车款增加了流动资金
。

(三 )

冲浪运动之所以宏伟壮观
,

是因为运动员

把自己溶进了大海
。

这个公司能够在市场经济

的大海中闯出一条生路
,

靠的是坚韧不拔的追

求
。

他们放眼大市场
,

主动出击不断开辟新的领

地
。

山东昌邑化工厂是一家国有大型化工厂
,

财

大气粗
,

客户云集
。

老袁和副经理王永强 3 次登

门联系业务
。

因单位小
,

知名度低而没有被放在

眼里
。

他们又采取迁回战术
,

找到和该厂业务联

系密切的山东另一家大型化工厂 的
`

一名副厂

长
,

请他牵线搭桥
,

终于和该厂建立了长期的业

务关系
,

每年都签订供应磷矿石 6 0 0 0 吨的供货

合同
。

河北井隆磷肥 厂是袁光明过去的老关系

户
,

可由于近几年来县一些公司和他们打交道

时
,

不讲信誉以次充优
,

不按时交货
,

造成了对

方的严重反感
。

老袁和副经理兰东几次登门联

系业务
,

都被他们一 口回绝
: “

再不跟南漳 (人 )

打交道气 老袁和兰东毫不气馁
,

每天一大早就

赶去
,

又是帮忙擦桌子
,

拖地板打扫卫生
,

又是
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端水倒茶
,

终于感动了对方的领导
,

他们抱着试

试看的心态
,

和老袁签订了 2 0 0 0 吨磷矿石的供

货合同
,

但要求品位必须达到 26 %以上
,

并且

要迅速交货
。

回来后
,

老袁立即组织货源
,

查看

品位又派支委赵家清专程赶去监督质量
,

小赵

一个星期守在矿上寸步不离
,

住在工棚
,

吃的是

方便面
,

由于他严格把关
,

这批矿石发出后不

久
,

对方就来电
,

通知产品完全达到标准
,

要求

追加合同 3 0 0 0 吨
,

一举赢得了用户
。

山东临胸磷肥厂是省级明星企业
,

信誉高
、

实力雄厚
。

年需磷矿石 4 万多吨
。

但由于该厂

地处沂蒙山区交通极为不便
,

客户很少
。

当老袁

提出发展这一业务关系时
,

出乎意料
,

大家都表

示反对
,

认为路程太远
,

运费高
。

老袁却有独到

见解
: 正因为人家在困境之中

,

才是我们这些小

企业
“

高攀
”

的对象
,

才最可能和我们建立甘苦

与共
、

长久稳固的业务关系啊 ! 1 9 9 5 年腊月 20

日
,

老袁和副经理王永强 冒着凛冽寒风
,

踏上了

北去的列车
,

经过一天一夜的火车和 6 个多小

时公共汽车的长途驱驰
,

赶到了该厂
。

当对方厂

长看到他们千里迢迢赶来
,

深深为他们的精神

所感动
,

二话没说就签订了 3 0 0 0 吨的供货合

同
。

当老袁他们回到南漳时
,

已是腊月 26 日了
,

虽然寒冷冻伤了他们的耳朵
、

手和脚
,

但他们想

到公司第二年实现开门红有了保证
,

心里却是

暖融融的
。

3 年来
,

该公司党支部一班人团结拼搏
,

经

受了市场风与浪的考验
,

先后在全县发展 6 个

定点联系矿 山
,

与河南
、

安徽
、

河北
、

山东
、

江苏

等 17 家企业建立了稳定的业务关系
。

外销各种

矿石
、

煤炭 3 万多吨
,

实现产值 400 多万元
,

利

税 50 多万元
,

受到县政府和市主管局的多次表

彰
。

(南津县纪委监察局 )


